“~ THE ‘B CANVAS BUSINESS MODEL ~

@ CADENA DE 15’2

VALOR
Tus partners y/o
Shareholders

Apuntamos a los
prestadores
turisticos.
Principalmente
aquellos vinculados
a los tipos de
turismo
gastronémico, de
ocio y de recreacion,
quienes deben
trabajar en una
reactivacién pronta,
luego de ser
notablemente
perjudicados por la
pandemia del
COVID 19.

e Traslado
e Software
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ACTIVIDADES
CLAVES

Para lograr tu propdsito
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Mapping para saber
como afecta la
pandemia al turismo
en la regién.
Realizaremos
productos
audiovisuales
accesibles.

ESTRUCTVRA DE COSTOS

RECURSOS CLAVES |
Imprescindibles para B 7
lograr tu propésito 3=

e Traductor

e Comunicador
Audiovisual

* Desarrollador
Web.

» Asesor/es
externo/s (PCD)
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« Contratacidn de terceros

PROBLEMA IDENTIFICADO

Describleo en una frase

Falta de accesibilidad comunicacional en
los bienes y servicios ofrecidos desde el

sector turistico de la rggién.
PROPOSITO

Que las personas con discapacidad ejerza
derecho al ocio y la recreacion, haciendg
glecciones legitimas y autondmas,
conSiribuyan asi a reactivar el turigp

El motivo

de tu modelo A.cono,
de negocio de mediano o
impacto largo plazo

TV PROPVESTA DE VALOR 10,

Los productos y/o servicios que LE \;f E
escalan la soluciéon
Realizar contenidos audiovisuales
accesibles, con informacidn,
publicidad y resenas de los

principales espacios gastronémicos
de la regidn turistica.

METRICAS DE IMPACTO -
ambientales y/o sociales esperadas

Visibilizacién de las PCD vy la
legitimacién de su derecho de acceso
al ocio y el entretenimiento.

RELACIONES
Con los clientes y
la comunidad de impacto

* Prestadores
turisticos y
gastronémicos.

* Comunidad de
impacto: Personas
con discapacidad
sensorial.

CANALES —

* Aplicaciones
Web (APP)

* Plataforma digital

* Productos
audiovisuales,
publicitarios
distribuidos a los
clientes.

FUENTES DE INGRESOS

Cobro del servicio de publicidad
accesible y elaboracién de contenidos

audiovisuales accesibles.

\

SEGMENTOS

A quienes les resuelves
el problema.

A quienes le vendes tu
propuesta de valor

* Lo vendemos al
segmento turistico
gastronémico.

* Solucionamos un
problema de
accesibilidad a
personas con
discapacidad
sensorial.




