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“ THE “B" CANVAS BUSINESS MODEL ~

/CADEHA DE RO
VALOR ‘gK

Tus partners y/o
Shareholders

Auspiciantes
Instituciones publicas
y privadas

ONGs

Huerteros

Comunidad en general
Medios de
comunicacion

ESTRUCTURA DE COSTOS / =

ACTIVIDADES
CLAVES

&
N

Capacitacion (virtual y

presencial)

Relevamiento de

interesados

Promocidn del proyecto,

articulado con los diversos

actores

Asistencia técnica

Seguimiento de las

actividades de la huerta

comunitaria

RECURSOS CLAVES |
Imprescindibles para g 1]

lograr tu propésito
capacitacion mediante
aplicacion,
asesoramiento técnico
en manejo
agronomico y de la
aplicacion.
Infraestructura e

insumos para el
cultivo bajo cubierta.

Insumos para la construccién de la estructuray la

produccion.

Recursos humanos, horas profesionales, promocion.

PROBLEMA IDENTIFICADO B

Describleo en una frase

Dificultad de acceso a alimentos basicos
saludables

puir a

El motivo

de tu modelo A corto,
de negocio de mediano o
impacto largo plazo

TV PROPVESTA DE VALOR TT%
Los productos y/o servicios que E ~A Ii
escalan la solucién

Asesoramiento técnico a través de
centros de capacitacién para lograr auto
abastecimiento y la venta de excedentes
de cultivo bajo cubierta

METRICAS DE IMPACTS  (—(

Distribucion espacial de invernaderos

Rendimiento de produccion

Numero de usuarios y clientes activos

Cantidad de familias vinculadas

Superficie promedio de huertas

Ingreso promedio por familia por venta de excedentes

RELACIONES
Con los clientes y

la comunidad de impacto el problema.

Relaciones de convenio
con instituciones publicas,

privadas y ONGs Clientes;
Transacciones virtuales y consumidores y
directas comunidad en

Fortalecimiento de
vinculos familiares y

; educacion,
sociales

municipio)

CANALES (| z

Crear una aplicacion
para conectar a
huerteros con la
comunidad en general
y con los centros de
capacitacion

Crear plataformas
digitales y redes
sociales

FUENTES DE TNGRESOS

Ingresos: ahorro por autoabastecimiento
venta de excedentes del producto.
Ingreso de bienes por auspiciante

SEGMENTOS

A quienes les resuelves

A quienes le vendes tu
propuesta de valor

Usuarios; huerteros

general ( salud,

\




